職務経歴書
        		20ｘｘ年ｘ月ｘ日現在
氏名：●●　●●

■　職務概要
	証券会社にて法人営業・プロダクト企画・経営企画など複数部門を経験。仕組債や私募債などの提案営業に加え、非居住顧客対応や業務改善にも従事。収益性と顧客満足度を両立させる提案力と、部門横断での調整・推進力を強みとし、継続的に高い成果を上げてきました。



■　職務経歴
勤務先名：●●●株式会社　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　（勤務期間：20〇〇社年ｘ月～現在）
[bookmark: _Hlk198721365]◆事業内容：金融商品取引業 
◆資本金：ｘｘｘ百万円　　　　　◆売上高：ｘｘ百万円　　　　　◆従業員数：ｘｘ名
	期間
	業務内容

	20〇年ｘ月
　　　～
現在


	部署名：金融商品本部 プロダクトソリューション事業部　　　　　　　　　　

	
	職位：マネージャー
【担当業務】　
・地方金融機関向け仕組債販売を担当。年間約30億円の販売実績
・非金融法人向けに私募債を提案し、初年度で5社の新規取引を開拓
・EB債の提案からクロージングまで一貫して対応。年間収益1.8億円を達成




■　保有資格・スキル
-証券外務員一種・二種、TOEIC 750点
-Excel（VLOOKUP・ピボット）、PowerPoint資料作成
■　自己PR
顧客ニーズに応じた柔軟な提案力と、地道な関係構築を通じて、仕組債販売において社内トップクラスの実績を継続。特に、収益性の低い顧客層に対しても、丁寧なヒアリングと商品設計により新たな収益源を創出。今後も顧客本位の営業姿勢を貫き、貴社の収益拡大に貢献したいと考えています。
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　以上
